
       
 

 

JOB DESCRIPTION BUSINESS DEVELOPER (H/F) 
 
 
Fonction : 
 
Soutenir le développement commercial en cohérence avec les enjeux stratégiques des 3 
entreprises du groupe Louis De Waele en Belgique et les impératifs de rentabilité.  
 
Tâches : 

- Effectuer une veille active (suivi d’indicateurs économiques, presse spécialisée, etc.) 
pour suivre l’évolution du marché et identifier les décisionnaires 

- Participer à la détection de futurs appels d’offres 
- Elaborer un réseau de prospects et de prescripteurs 
- Participer à la promotion du savoir-faire de l’entreprise par le biais d’actions de 

communication externes : salons, repas d’affaires, événements du secteur, etc.  
- Cibler les opérations commerciales en lien avec la stratégie 
- Contribuer à la présentation d’une offre commerciale 

 
 
Profil recherché : 
 

- Minimum 5 ans d’expérience commerciale dans le secteur de l’immobilier 
- Bilingue Néerlandais-Français 
- Maitrise des outils informatiques tels que MS Office 
- Avoir un excellent relationnel 
- Bon communicateur, enthousiaste 
- Esprit d’équipe, bonnes capacités d’adaptation 

 
 
Intéressé(e) ? : 
 
Envoyez votre CV à jobs@louisdewaele.be 


